Hobby markety

Matadorem prodeje Tomas Drahovzal

Jaky byl tviij prvni
den ve spolecnosti
BARVY A LAKY?

Prvni den ve
spolec¢nosti byl asi
takovy, Ze spolu

s kolegyni, se kterou
jsme piisli nové

z konkuren¢niho VO
jsme sedéli v kancelari BAL, koukali jeden
na druhého a rikali si ....co my tady délame
a co viubec tady budeme délat? Stali jsme se
novym oddélenim ZAHRANICNI RETEZCE
VELKOOBCHODU BARVY A LAKY. JenZe
jako partnera v ramci DIY jsme méli jen
jednu spolec¢nost, a to GLOBUS... av§ak do
roka a do dne se situace zménila, a to ku
prospéchu vsech v BAL.

Jak hodnotis vyvoj oblibenosti nasich
barev mezi tuhou mezindrodni
konkurenci?

Vcelku pozitivné, i kdyZ je jasné, Ze néktera
znacka je znaméjsi napt. INDUSTROL,

a to predevsim na zakladé prodeje jiz z dob
minulych. Jiné znacky i pfes velkou nasi
snahu jsou stale jeSté v zavésu - REMAL vs.
PRIMALEX.... obecné cesky zakaznik je dost
konzervativni a naucit ho na néco nového,
respektive presvédcit ho k nakupu nové
znacky je dosti obtizné. Ohledné kvality
nasich vyrobki a konkurenénich mezina-
rodnich, v podobné cenové hlading, jsem
nazoru, Ze vse je + - podobné a kvalitativné

srovnatelné. Akorat konkurence je oprav-
du vSude, trend poslednich let je - kazdy
sebemensi vyrobce nabizi opravdu Sirokou
Skalu sortimentu, obecné rec¢eno vSichni
délaji vSechno ....

UdrzZet si pozici na pirrednich mistech
regdlii nadndrodnich hobby marketii je
nesnadné - co Cesi radi nakupuji?

Vétsina Cechii rada nakupuje stalé
a zavedené znacky, ve stfedni cenové
hladiné. Pak jsou zde 2 mensi podskupiny,

DRZIME SVOJI POZICI
NA REGALECH
JIZ 14 LET...

kde jedna vyhledava levny vyrobek
jakékoliv znacky a druha drazsi vyrobek
zavedené znacky... avSak rozhodné ne
vzdy musi bezpodmine¢né znamenat: ,¢im
drazsi tim 100% leps$i a na trhu DIY toto
plati dvojnasob*“.

Co povaZzujes za nejvétsi uispéch své
kariéry v barvdch?

Ze v opravdu velmi silné konkurenci, ktera
panuje na trhu DIY, si nase barvy BAL drzi
svou pozici v regdlech vice nez 14 let.
Osobné si pak cenim v minulosti umisténi
nasich syntetickych barev do regali

Hornbach, na tkor jednoho velmi silného
nadnarodniho konkurenta.

Prozradis svou vizi spoluprdce
s Fetézci do budoucna?

VSe neprozradim, vdaném segmentu DIY
nevite dne ani noci ... ale mou snahou je
udrzet stavajici pozice a nasim zakaznikim
prostirednictvim hobby marketii nabizet
nase kvalitni barvy sortimentu BARVY

A LAKY inadéle.

Jak bude vypadat hobby market
a jeho zdkaznik za 2olet?

Tak to nevim... zdkaznik vizualné urcité
stejné, ale bude sofistikovanéjsi, respektive
jeho riizna zatizeni jakymi jsou tablety,
mobily, zptsobi, Ze bude vice zahlcen vSemi
riznymi informacemi a bude tedy vice
vybiravy a také hledat nizsi ceny, scénar
muze klidné vypadat asi takto:

Zakaznik si nafoti starou stiechu

s pozadavkem na vhodny natér - posle to
na néjaky server, tam dojde ke zpracovani
a zdkaznik obdrzi obratem dostate¢né
informace, do 2 hodin od objednani obdrzi
danou barvu? Jenze praxe za 20 let mtiZe byt
daleko slozitéjsi, cas ukaze...

Poradame technicky a poradensky servis,
soutéze, akce s i‘etézci, i pres tuhou
konkurenci nadnarodnich firem mame
porad svoje misto a jsme na to patfi¢cné
hrdi..
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Technicky servis BAL zajistuje pravidelny poradensky
servis v provozovnach obchodnich fetézcl zakaznikim.
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